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Operative Umsetzung der
Verbesserungspotenziale

WIR IDENTIFIZIEREN UND IMPLEMENTIEREN
ERTRAGSPOTENZIALE ENTLANG DER GESAMTEN
WERTSCHOPFUNGSKETTE

Bluespring wurde 2003 mit dem Ziel gegriindet, nachhaltig

messbare Ergebnisverbesserungen fiir seine Kunden zu erwirken.

Als branchenunabhdngiges, dsterreichisches Beratungsinstitut
unterstiitzt Bluespring entlang der gesamten Supply Chain
speziell bei den Themen Produktivitdt, Kostenoptimierung

und Umsatzsteigerung. Aufgrund des ganzheitlichen Ansatzes
anhand der patentierten ProfitCube-Methodik® ist Bluespring
in der Lage, die vorhandenen Potenziale auch nachhaltig wirk-
sam auszuschdpfen. Bluespring versteht sich als persénlicher

Umsetzungspartner mit Fachkompetenz, Hausverstand und Herz.

Beratung mit Fachkompetenz,

Hausverstand und Herz



BLUESPRING CONSULTING

Der Umsetzungspartner...

WIR BRINGEN SIE AUF KURS

Ein Unternehmen zu flihren ist wie ein Boot zu steuern.
Mannschaft, Navigation, Material und Umweltfaktoren -
das alles spielt zusammen und bestimmt den Erfolg.

Wir kennen diese Faktoren, beraten in der optimalen
Ausrichtung lhrer Organisation und helfen Ihnen bei der
Umsetzung lhrer definierten Ziele.

VERTRIEBS- PRODUKTIVITATS-
OPTIMIERUNG STEIGERUNG

> UMSATZ > KOSTEN

UNSERE BERATUNGSSCHWERPUNKTE ERTRAG

Die Ergebnisverbesserung unserer Projekte konzentriert
sich konsequent auf die wesentlichen Hauptstellhebel
Umsatz, Kosten und operative Leistung. Wir erarbeiten

PERFORMANCE
den individuell passenden Lésungsansatz und setzen die- 0 ¢

MANAGEMENT
sen auch operativ vor Ort um. Die ,Hands on"-Mentalitat

unserer Berater garantiert hohen Praxisnutzen. > OPERATIVE LEISTUNG

Der Ertrag steht
immer im Vordergrund

EIN PARTNER FUR DIE GESAMTE WERTSCHOPFUNG

Bluespring unterstiitzt entlang der gesamten Wertschdpfungs-
kette, nachhaltige Verbesserungen zu erzielen und den Ertrag
gezielt zu steigern.

VERTRIEB EINKAUF PR.I(?IIEJCUHKJ:EN/ LAGER/LOGISTIK ADMINISTRATION

H Innendienst B Strategischer Einkauf H Planung B Kommissionierung B Ressourcenbedarf
B AuBendienst B Beschaffung H Fertigung H lager B Wertschopfung
m Key Account H Lieferanten- ® Montage

Management




...fur nachhaltige Ertragssteigerungen

Die ProfitCube®-Methodik ermdglicht
durch die ganzheitliche Sichtweise eine
umfassende Analyse und Ausschdpfung
der Reserven im Unternehmen.

Die Erfahrung zeigt, dass die Opti-
mierung aller vier Stellhebel zu einer
hoheren Nachhaltigkeit der Ertrags-
steigerung fiihrt.

PROZESSE

Wir analysieren und optimieren
die Ablaufprozesse hinsichtlich:

Effektivitat
Prozessgeschwindigkeit
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Verringerung der Schnittstellen

SYSTEME

Vorhandene Managementsysteme wer-
den auf ihre Wirksamkeit Gberpriift und
optimiert hinsichtlich:

effektive Planung und Berichtswesen
Konzentration auf das Wesentliche
zeitnahe Problemerkennung

maBnahmenorientiertes Management

VERHALTEN

Wir evaluieren die Effektivitdt des
Fiihrungs- sowie Verkaufsverhalten.
Auf Basis der gemeinsam verbesserten
Prozesse und Systeme verankern wir
eine proaktive Leistungskultur durch
gezieltes individuelles Training und
Coaching.

STRATEGIE

Wir analysieren die strategische Aus-
richtung und deren Verankerung im
Unternehmen. Wir unterstiitzen bei der
Operationalisierung und der unterneh-
mensweiten Umsetzung.

PROZESSE SYSTEME
ERTRAG

STRATEGIE VERHALTEN

Der ProfitCube®




Wir bringen Momentum in
Ihren Verdnderungsprozess

MOMENTUM UND NACHHALTIGKEIT

Durch die gezielte Involvierung von Mitarbeitern und
Fiihrungskraften in Task Force Teams sowie durch professio- 1 -

nelles Verdnderungsmanagement in Form von Trainings und ’ M :
. . . . . . r - — N
Coachings bilden wir das Schwungrad fiir eine erfolgreiche PRI
L
Verhaltensveranderung und schaffen das Fundament fiir ——— it /

echte Nachhaltigkeit.

MEHR ERFOLG DURCH

> UNTERNEHMEN PARTNERSCHAFTLICHE ZUSAMMENARBEIT

% % B |hr Know-how: Sie kennen |hr Geschaft, lhre Méarkte
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2 GESCHAFTSFELD/BRANCHE S o o

X 2 m Unser Know-how: Wir sind die Spezialisten fiir rasche
oc

el « und nachhaltige Umsetzung von Verdnderungen
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= UMSETZUNG ¢ A m Kombination beider Kompetenzen: Raschere und

hohere Ergebnisverbesserung!

UMSETZUNGSBESCHLEUNIGUNG

Qualifizierung
der Mitarbeiter
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Bluespring ist seit 2013

Partner der international tatigen

TJP Advisory & Management Services GmbH
> www.tjp.at

Bluespring Consulting GmbH & Co KG
Josef Perger StraBe 2A/10

3021 Pressbaum

Tel. +43-2233-52 750
office@bluespring.at
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